Documento de Trabajo: Convertir Ventas
(calificacién de leads)

Para definir su proceso de conversion de ventas, es necesario que usted revise su Plan de Educacién (nurture) de
Prospectos. Teniendo en cuenta la secuencia que usted listd, determine cuantos puntos de calificacion de leads
(interesados), usted dara para cada interaccion con su prospecto.

Interaccion Calificacion de Leads
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Total de puntos 0 puntos

Documento de Trabajo: Convertir ventas ¢ Dudas? Entre en contacto con nosotros en el chat:

(calificacion de leads) www.marketingautomatizado.com.br ‘ babel=team
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